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CELE PRZEDMIOTU

Zapoznanie studentdéw ze znaczeniem biznesplanu jako narzedziem
stuzgcym pozyskaniu srodkdw na podjecie iprowadzenie dziatalnosci
gospodarczej oraz pokazanie istoty ispecyfiki podobnych narzedzi
stuzgcych  optymalnemu  doborowi instrumentéw  w ksztattowaniu
samorozwoju i prowadzeniu wspomnianej dziatalnosci albo tez dziatalnosci
nieewidencjonowanej (ew. nierejestrowanej).

CEL

EFEKTY UCZENIA SIE

EUK7_W6, EUK7_W7 Ma pogtebiong iuporzadkowang wiedze
o stosunkach spotecznych, prawnych iekonomicznych dotyczacych
podejmowania i prowadzenia dziatalnosci gospodarczej. Zna zasady
niezbedne dla rozwoju przedsiebiorczosci, wtym takze w oparciu

MW1 o instytucje spotki cywilnej ispotek osobowych. Ma pogiebiong
i rozszerzong wiedze o miejscu iznaczeniu w systemie spoteczno-
ekonomicznym takich instytucji jak m.in. salony kosmetyczne, salony
kosmetologiczne iinne podmioty branzy beauty. Zna iopisuje etapy
podejmowania i prowadzenia dziatalno$ci gospodarcze;.

EUK7_U5 Posiada umiejetnos¢  prezentowania  rozbudowanej
argumentacji, kierujac sie przy tym zasadami etycznymi, racjonalnie
podejmie dyskusje ze specjalistg podejmowania dziatalno$ci gospodarczej
(ksiegowym lub prawnikiem). Rozumie mechanizmy spoteczne, polityczne,
prawne, podatkowe, ekonomiczne determinujgce  zasadnosé
podejmowania i prowadzenia dziatalno$ci gospodarczej. Przewiduje skutki
swoich wyboréw. Jest w stanie zaprezentowac projekt podejmowanej
decyzji oraz przedstawi¢ skutki swoich zachowan. Ma umiejetnosc
logicznej analizy poje¢ z zakresu biznes planu. w efekcie potrafi lepiej
planowa¢ wiasny rozwdj zawodowy i gospodarczy.

MU1
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EUK7_U6 Posiada umiejetnos¢ zespotowego analizowania zagadnien
zwigzanych ze sporzgdzeniem biznes planu. Potrafi stosowaé zasady
i normy etyczne w podejmowaniu i prowadzeniu dziatalnos$ci gospodarczej,
dostrzega i analizuje dylematy etyczne. Posiada pogtebiong umiejetnosc

MU2 przygotowania prac pisemnych oraz wystgpien ustnych z zakresu biznes
planu. w efekcie potrafi planowaé iorganizowa¢ prace wiasng, jak
i zespotowg; jest gotdw pracowaé w zespole petnigc rézne role; potrafi
wspotdziata¢ w srodowisku multidyscyplinarnym.

EUK7_KS1 Rozumie znaczenie podejmowania i prowadzenia uczciwej
dziatalno$ci gospodarczej albo dziatalno$ci nieewidencjonowanej (ew.
nierejestrowanej), jako sity napedzajgcej gospodarke, a takze
konsekwencje tolerancji naruszen norm prawnych ietycznych podczas
podejmowania i prowadzenia tej dziatalnosci. Rozumie potrzebe ciggtego
doksztatcania zawodowego irozwoju osobistego, dokonuje samooceny
wiasnych kompetencji idoskonali umiejetnosci, wyznacza kierunki
wlasnego rozwoju iksztalcenia. Ma przekonanie 0 potrzebie
podejmowania dziatan majgcych na celu spoteczne uswiadomienie

KS1 znaczenia biznes planu. Ma $wiadomos¢ petnionej roli spotecznej
zwigzanej z mozliwoscig petnienia roli przedsiebiorcy, rozumie znaczenie
dziatan majgcych na celu podnoszenie $wiadomosci gospodarczej
spofeczenstwa. Znajgc poziom swoich kompetencji jest gotow do
korzystania z pomocy ekspertébw, docenia znaczenie wspoipracy
w zespole interdyscyplinarnym. w efekcie jest wrazliwy na problemy
spoteczne i przyjmuje interdyscyplinarne podejscie przy ich rozwigzywaniu,
jest zdolny do wspotpracy ze specjalistami z réznych dziedzin, ma potrzebe
statego rozwoju zawodowego.

EUK7_KS5 Przejawia zainteresowanie problemami zwigzanymi ze

sporzadzaniem biznes planu, rozumie Kkoniecznos¢ ciaggtego
KS2 monitorowania zmian legislacyjnych, orzecznictwa istanu wiasnego

przedsiebiorstwa. w efekcie potrafi dziata¢ w sposéb przedsiebiorczy.

WYMAGANIA WSTEPNE

Brak.

TRESCI PROGRAMOWE SZCZEGOLOWY OPIS BLOKOW TEMATYCZNYCH

Biznes plan dla potrzeb urzedu pracy
KONWERSATORIUM 1

Biznes plan dla potrzeb kredytowych
KONWERSATORIUM 2 P P ytowy

Biznes plan dla potrzeb prognostycznych
KONWERSATORIUM 3 P P prognostyczny

METODY DYDAKTYCZNE

M1 Konwersatorium
M2 Analiza tekstu
M3 Analiza przypadku

M4 Dyskusja
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M5 Metoda sytuacyjna
M6 Zajecia praktyczne
M7 Grywalizacja

NAKLAD PRACY STUDENTA

GODZINY KONTAKTOWE

z NAUCZYCIELEM 10
AKADEMICKIM
GODZINY BEZ UDZIALU
NAUCZYCIELA 15
AKADEMICKIEGO
SUMARYCZNA LICZBA o5

GODZIN DLA PRZEDMIOTU

REGULAMIN ZAJEC i WARUNKI ZALICZENIA

Student podczas zaje¢ powinien aktywnie uczestniczyé w merytorycznej dyskusji, w przeciwnym razie
musi wykazac sie aktywnoscig i merytoryczng wiedzg podczas realizacji projektu lub wiedzg sprawdzang
testowo.

METODY OCENY POSTEPU STUDENTOW

W ZAKRESIE WIEDZY Test
W ZAKRESIE Aktywnos¢ na zajeciach, dyskusja podczas wykonywania projektu,
UMIEJETNOSCI wykonanie projektu.
W ZAKRESIE
KOMPETENCJI Aktywno$c¢ na zajeciach, wspdine wykonanie projektu.
SPOLECZNYCH
SPRAWDZIANY Dyskusja podczas wykonywania projektu i wykonanie projektu.
KSZTALTUJACE Y jap yronyw prol Y prol
SPRAWDZIANY
PODSUMOWUJACE Test
(I'i 11 termin)
KRYTERIA EGZAMINU/ ZALICZENIA z OCENA
NA OCENE 3,0 Zdanie testu na poziomie dostatecznym
NA OCENE 3,5 Zdanie testu na poziomie dostatecznym plus
NA OCENE 4,0 Zdanie testu, przygotowanie dobrego projektu.
NA OCENE 4,5 Zdanie testu, przygotowanie ponad dobrego projektu.
NA OCENE 5,0 Zdanie testu, przygotowanie bardzo dobrego projektu.
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